
Métiers
visés

Tout titulaire d'une certification de niveau Bac, être âgé de 16 à 29 ans pour un contrat d’apprentissage, sans limite d’âge pour un 
contrat de professionnalisation.

• Conseil en ingénierie de l’immobilier 
droit et veille juridique, économie et 
organisation de l’immobilier, architec-
ture et habitat, urbanisme, développe-
ment durable)
• Communication professionnelle
• Techniques immobilières (négociation, 
prospection, commercialisation, compt-
abilité)
• Conduite et présentation d’activités 
professionnelles.

Objectifs
Ce BTS forme des techniciens chargés de gérer et de négocier des biens immobiliers. Ces activités s'exercent au sein 
d'agences immobilières, d’organismes HLM, de cabinets d'administrateurs de biens, de sociétés de promotion-construction. 
Ils serot également amenés à acquérir des compétences dans les domaines administratif, juridique, comptable et commer-
cial pour exercer des fonctions commerciales et/ou de gestion-administration de biens immobiliers ou de copropriétés.

BTS 
Professions 
Immobilières

Durée : 2 ans en alternance 

GRETA Réunion, Antennes Nord & Sud

Niveau 5

Programme d’enseignement 
professionnel 

Les secteurs
d’activité

Location, vente, gestion ou négociation 
de biens immobiliers (maisons, bureaux, 
commerces, terrains...) mais aussi opéra-
tions de promotion immobilière.

> en agences immobilières
> dans des sociétés de gestion locative
> en entreprises de construction
> dans des sociétés de promotion immo-
bilière
> en compagnies d’assurances

Poursuite d’études

- Licence Métiers du Droit de l’immobilier
- Licence Activités Immobilières
- Licence AES Gestion immobilière et 
métiers de l’immobilier
- Licence Economie & Gestion Manage-
ment, Ingénierie des services & patri-
moines immobiliers

rtification de nive

Pré-requis

Agent immobilier, administrateur de biens, négociateur immobilier, 
gestionnaire de parc, syndic de copropriété, conseiller en location, 
chargé d'attribution (secteur social), gestionnaire locatif.

De août 2023 à juin 2025

• Aisance relationnelle,
• Avoir la fibre commerciale,

• Être organisé(e),
• Capacité d’adaptation,
• Savoir-être, diplomatie,

• Être à l’écoute des clients,
• Présentation impeccable,
• Être rigoureux et flexible.

Qualités 
requises

Pré-requis
Être titulaire d’un Bac STMG, bac général, ou Bac pro Assistance à la 
gestion des organisations et de leurs activités, Bac pro Métiers du 
commerce et de la vente
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